
DDAARRIIUUSS  vv..  11..11  ((ffoorr  WW9955  aanndd  hhiigghheerr))  
JJöövveeddeelleemmkkiieeggéésszzííttééss!!  MMeelllléékkjjöövveeddeelleemm!!  PPaasssszzíívv  

jjöövveeddeelleemm!!  SSzzaabbaaddssáágg!!  KKiiúúttmmuuttaattóó  aa  MMóókkuusskkeerréékkbbőőll!!    

LLeehheett,,  hhooggyy  PPoonntt  NNEEKKEEDD!!    
 

HHooggyy  mműűkkööddiikk  aa  sszzooffttvveerr??  
HHoonnnnéétt  vvaann  aa  nnaaggyy  bbeevvéétteell??  

 
 

Nagyon sokan kérdezték már: Mi es ez a munkalehetőség valójában? Volt már 
szó a garanciáról, a fizetésről, a duplikációról és a zárt értékesítési csoportról. Ezek 
mind a lehetőségek! Sokan megszidtak, hhooggyy  nneemm  eessiikk  sszzóó  aa  sszzooffttvveerrrrőőll  mmaaggáárróóll, 
hhooggyy  mmiitt  CCSSIINNÁÁLL, ééss  hhooggyy  HHOONNNNÉÉTT  vvaann  aa  ssookk  ppéénnzz??  Meg kell hogy védjem magam, 
mert nem lehet ezzel kezdeni! Csak ebben a sorrendben érthető meg az egész! Azt 
szeretném, ha nem csak részinformációk alapján kellene döntened.  

 

EEZZ  EEGGYY  NNAAGGYY  LLEEHHEETTŐŐSSÉÉGG!!  
 

Ha mondjuk autót vásárolsz, azzal kezded, hogyan működik a motor? Vagy 
előbb a szerviz és garancia érdekel, majd az ára és a megbízhatósága? Aztán a 
fogyasztása, hogy mennyibe is fog kerülni az üzemeltetése. Fontos még a színe, meg 
hogy hány ajtós, mennyi a biztosítási díja, stb. Tehát mindennek megvan a sorrendje! 
Tudtad például, hogy az autódnak milyen az alváza (pl. a ŠKODA a Volkswagen 
alvázra épül), vagy érdekelt a légzsák gyártója (csak egy helyen gyártják 
Európában…)? Neharagudj, de szükséges volt ebben a sorrendben felsorolni az 
ismereteket. A te érdekedben, hogy 

 

OOBBJJEEKKTTÍÍVVEENN  TTUUDDJJ  DDÖÖNNTTEENNII!!  
 

Mi volt az első:  AAkkaarrsszz--ee  vváállttoozzttaattnnii??  HHaa  nneemm,,  nnee  iiss  oollvvaassss  ttoovváábbbb……  
A második:  AA  ggaarraanncciiaa!!  TTuullaajjddoonnkkééppppeenn  ccssaakk  ssaajjáátt  mmaaggaaddnnaakk  aaddhhaattsszz…… 
A harmadik:  MMeennnnyyiitt  kkeerreesshheettsszz??  AAmmeennnnyyiitt  ddoollggoozzooll…… 
A negyedik:  MMiitt  kkeellll  „„ddoollggoozznnii““??  AA  dduupplliikkáácciióó  lléénnyyeeggee…… 
Az ötödik:  AA  33  ddoolloogg,,  aammii  kkeellll!!  TTuuddááss  ––  IIddőő  ––  MMuunnkkaa……    
  

Ezeket mind ismerned kell ahhoz, hogy feltehesd a kérdést, hogy működik a 
szoftver?! Az autónak sem a legfontosabb része a motor, habár motor nélkül nem 
megy. De kevesen vagyunk olyanok, akik először a motorháztető alatt turkálnának 
szívesen kocsivásárláskor. A motor is „csak“ egy eszköz, amitől az autó elvisz 
minket oda, ahova szeretnénk. A szoftver is csak ilyen, nem tud mást! Ha nem 
dolgozunk és nem keresünk és tanítunk munkatársakat, feleslegessé válik! A motorról 
csak címszavakban lehet beszélni. Mit is tud valójában: 

 

II..  AA  sszzooffttvveerr  mmaaggáábbaann  eeggyy  eesszzkköözz..  
  

Van értéke és eladható. Az ára 200,- Sk vagy 5,- EUR. A szoftver készítője lemondott a 
szerzői jogokról, tehát a szoftver terjesztése ún. „free“ – vagyis szabadon forgalmazható. A készítőnek 
egyetlen kikötése volt: „„aa  sszzooffttvveerr  nneemm  aaddhhaattóó  iinnggyyeenn““, az áárraa  55,,--  EEUURR, vagy ennek megfelelő összeg 
a lekhelyed pénzneme szerint! Ezt nem neki, hanem nekem kell fizetned! Tőlem vásárolod meg. 

 

darius11@zoznam.sk 



IIII..  AA  sszzooffttvveerr  rreeggiisszzttrrááll  ttééggeedd..  
  

Meg kell adnod a személyes adataidat: keresztnév, vezetéknév, lakhely (postai cím: utca, 
házszám, falu – város, ország), ha részese akarsz lenni a vállalkozásnak. Azzal, hogy ezeket megadod, 
egyben egyetértesz, hogy az adataidat mások is felhasználják – ők a jövendőbeli munkatársaid. Az 
adataid biztonságos helyen vannak, nem fér hozzá más, csak egyedül te. Nem másítható, nem törölhető! 
Az adatok megadása nélkül nem kezdheted el a zárt értékesítési csoport építését. 
 

IIIIII..  AA  sszzooffttvveerr  eellkkéésszzííttii  aa  mmeeggrreennddeellőőiiddeett..  
 

Hogy el tudd kezdeni a munkát, a szoftvert „aktiválnod“ kell. Az aktiváció ára 5 x 10,- EUR 
(összesen 50,- EUR). A szoftver kinyomtatja neked a szükséges megrendelőket, amit postán kell 
elküldened. A megrendelő számla is egyben! Postafordultával megkapod a szükséges aktivációs 
kódokat (ez lehet e-mail, sms vagy fax is – választhatsz). 

 

AA  mmeeggrreennddeellőő  kkóóddookkaatt  ééss  aazz  aakkttiivváácciióóss  kkóóddookkaatt  aa  pprrooggrraamm  ggeenneerráálljjaa!!  
  

A megrendelő kód 5 külömböző 8 jegyű véletlenszerű betű és szám kombinációja – az erre kapott 
„válasz“ az aktivációs kód 5 jegyű (szám és betű). 

EEzzeekkeett  55  oollyyaann  mmuunnkkaattáárrssttóóll  rreennddeelleedd  mmeegg,,  aakkiikk  mmáárr  vváállllaallkkoozznnaakk  aa  rreennddsszzeerrbbeenn.. 
 

IIVV..  AA  sszzooffttvveerr  rreeggiisszzttrráálljjaa  aa  mmuunnkkaattáárrssaaiiddaatt  iiss..  
 

Ahhoz, hogy a csoportodat sikeresen és biztonságosan tudd felépíteni, a szoftver regisztrálja a 
munkatársaidat is! Minden hasonlóképpen történik, mint a te esetedben.  

 

VV..  AA  sszzooffttvveerr  sseeggííttssééggéévveell  „„eellaaddóóvváá““  vváállsszz..  
 

A sikeres regisztráció után a szoftver segítségével TTee  iiss  eellőőáállllíítthhaattsszz  aakkttiivváácciióóss  kkóóddookkaatt.. 
Ahogy neked is aktiválnod kellett a szoftvert az adataiddal, mindenkinek hasonlóan kell eljárnia. 
Regisztráció után a szoftvered készen áll a megrendelők fogadására. Ugyanolyan módon (tehát 
postán) fogsz megrendelőket kapni (egy 8 jegyű megrendelőszámot, névvel és címmel – amire egy 5 
jegyű aktivációs kód a válasz). 

 

VVII..  AA  sszzooffttvveerr  ééss  aa  tteelljjsseekköörrűű  hhaasszznnáállaattii  uuttaassííttááss..  
 
A szoftverhez teljeskörű használati utasítás tartozik (angol, magyar és szlovák  

nyelven). Pontos leírással a telepítéstől az adatbevitelen, a megrendelők nyomtatásán, az aktiváción 
keresztül a kódok generálásáig mindent megtalálsz.  

 

FFoonnttooss,,  hhooggyy  mmiinnddeenntt  ffiiggyyeellmmeesseenn  eelloollvvaassss  ééss  ááttttaannuullmmáánnyyoozzzz!!  
 

VVIIII..  AA  sszzooffttvveerr  ééss  aa  ((sszzáámmííttóóggééppeedd))  PPCC--dd..  
 
A szoftver program része garantáltan vírusmentes, saját vírusellenes rendszert tartalmaz. A 

rendszer iránt támasztott követelmények a következők: Microsoft Windows 95 operációs rendszer 
(vagy ennél újabb), 6Mb merevlemez HDD tárhely, 1024*648 képernyőfelbontás. A munkához szükséged 
lesz még lemezmeghajtóra (floppy drive 3,5“) vagy CD-íróra (hogy másolni tudd a programot!) és egy 
nyomdára (nem feltétel, kimásolhatod kézzel is a megrendelőt). A szoftver nem használja a PC-d 
rendszererőforrásait, nincs szoftver vagy hardverkonfliktus. A minimális felépítés miatt a használata 
is nagyon egyszerű. 
 

SSZZEERRIINNTTEEDD  EEZZZZEELL  KKEELLLLEETTTT  VVOOLLNNAA  KKEEZZDDEENNII  AA  BBEEMMUUTTAATTÁÁSSTT??  
  

FFEELLEESSLLEEGGEESS lett volna először a szoftverről beszélni, mert ebből nem értheted meg a 
MMUUNNKKAA  LLÉÉNNYYEEGGÉÉTT..  

  
Remélem egyetértesz velem! Mit mondana így elsőre a másolás, regisztráció, megrendelő, 

aktiváció, biztonsági kódok, adatbevitel, eladás, használati utasítás, rendszerigény?  Ha szükséged van 
bővebb információra ezzel kapcsolatban, szivesen elküldöm neked a szoftver használati utasítását is, de 
a munka leírását ez nem tartalmazza, 

ccssaakk  aa  sszzooffttvveerr  kkeezzeelléésséévveell  kkaappccssoollaattooss  iinnffoorrmmáácciióókkhhoozz  jjuutthhaattsszz..  
  



HHoonnnnéétt  vvaann  aa  nnaaggyy  bbeevvéétteell??  
 

Az első lecke is ezzel foglalkozott, tehát foglaljuk pontosan össze, hogyan 
tehetsz szert bevételre. Sok pénzt nem lehet nagy befektetés nélkül keresni. 

 

AAhhhhoozz,,  hhooggyy  nnaaggyy  nnyyeerreessééggeett  éérrjj  eell  aa  hhaaggyyoommáánnyyooss  vváállllaallkkoozzáássookk  tteerrüülleettéénn,,  

nnaaggyy  bbeeffeekktteettééssrree  vvaaggyy  nnaaggyy  kkoocckkáázzaattrraa  vvaann  sszzüükksséégg!!  
 

Itt erre nincs szükség, csak valami új, zseniális dologgal kell foglalkoznod. A 
zárt értékesítési csoport építése LLEEGGÁÁLLIISS  VVÁÁLLLLAALLKKOOZZÁÁSS, mint bármi más! 
Ahogy az autóiparban az alkatrészeket más-más gyártó és szállító állítja elő, itt is 
hasonló az eset. 

 

AA  bbeevvéétteelleekk  kkéétt  rréésszzrree  oosszztthhaattóóaakk::  
  

II..  BBEEVVÉÉTTEELL  aa  sszzooffttvveerr  eellaaddáássáábbóóll  
  
A szoftver eladásával hagyományos bevételre tehetsz szert, egy másolat ára 200,- Sk vagy 

5,- EUR. Ha 5 másolatot értékesítesz, a bevételed 1.000,- Sk vagy 25,- EUR!  
Ez gondolom egyszerű és világos!  

  

IIII..  BBEEVVÉÉTTEELL  aazz  aakkttiivváácciióóss  kkóóddookk  éérrttéékkeessííttééssee  
  

Ahogy építed a zárt értékesítési csoportodat, növekszik a munkatársaid száma. 
Minden egyes munkatárs aktívan hozzájárul a bevételedhez. Ha regisztrálni szeretné a szoftver verzióját, 
az egyik aktivációs kódot mindig tőled vásárolja meg. Ennek az ára 10,- EUR! Ha a csoportodban 5 
ember akinek értékesítetted a szoftvert, itt a bevételed 5 x 10,- EUR (összesen 50,- EUR) az első 
regisztrációs megrendelésekből. Ha ők is hasonlóképpen értékesítenek 5 másolatot, itt a munkatársak 
száma 5 x 5 vagyis 25. A bevételed a második regisztrációs megrendelésekből 25 x 10,- EUR (összesen 
250,- EUR) – passzív jövedelem. A harmadik szintű regisztrációs megrendelésekből (5 x 5 x 5 
megrendelés) összesen 125 x 10,- EUR (összesen 1.250,- EUR) és így tovább.  
 

A csoportodat egészen az 5 értékesítésig építheted, ezután az adataid törlődnek a rendszerből. 
 
ÍÍggyy  aa  bbeevvéétteelleedd  aa  kköövveettkkeezzőőkkééppppeenn  aallaakkuullhhaatt::  
 
I. regisztráció 50,- EUR 

II. regisztráció 250,- EUR 

III. regisztráció 1.250,- EUR 

IV. regisztráció 6.250,- EUR 

V. regisztráció 31.250,- EUR 

Összesen:  39.050,- EUR 
  

HHooll  kkeerreesshheettsszz  eennnnyyiitt  bbeeccssüülleetteess  mmuunnkkáávvaall??  
 

Ha tudsz jobbat, kérlek értesíts! Nem biztos, hogy ez a munka éppen neked való. De 
mindenképpen egy lehetőség, hogy próbára tedd magad. Ha elég kitartó vagy, megalapozhatod a 
jövődet. 

NNee  hhaallllggaassss  mmáássrraa,,  ccssaakk  hhaa  ffiizzeettiikk  hheellyyeetttteedd  aa  sszzáámmllááiiddaatt!!  
A döntés csak a Tiéd, nem vállalhat érted felelősséget más.  

 
Ha nem tetszett az ajánlatom, ne dobd el! Mutasd meg barátaidnak, ismerőseidnek, hátha nekik 

nagyobb szükségük van rá. Előre is köszönöm! Ha megmutattad, biztosan kaptál véleményt is. Oszd meg 
velem barátaid vélyményét, ha kérdésük van, arra is szivesen válaszolok.  

Baráti üdvözlettel: #én! 


