DARIUS v. 1.1 (for wos and higher)

Jovedelemkiegészités! Mellékjovedelem! Passziv
jovedelem! Szabadsag! Kiatmutaté a Mokuskerékbal!

Lehet, hogy Pont NEKED!

Mit is jelent a Duplikacié?
2X 2néhab! - Iglasszikus kereskedelem
vagy , Zart Ertékesitési Csoport*

dariusl1l@zoznam.sk

Lehet hogy még mindig kételkedsz, gy6trédve forogsz az agyadban, félsz, hogy
kihagyod a lehet6séget, mert nem tudsz donteni? Semmi gond! Tudod, a masodik
lépés, amit meg kell tenned, hogy kérdezz! Itt az elsé valasz a kérdésre:

Mit is jelent a Duplikacié?

Ha valasztottal a ket ,fizetési® mod kozil az elsdé lecke szerint, adja magat a
kérdés: mi is az a ,Duplikaci6“? Tulajdonképpen a munka Iényege! A feladat az, hogy
dupldzd meg magad, ahanyszor csak szeretnéd.

igy tehetsz szert a ,passziv jovedelemre*
es igy segithetsz masoknak is.

Kezdjik az elején egy vallomassal: a hirdetésben megfogalmazott ,szoftver-
masolas“-sal nem lehet 39.000,- EUR-t keresni. ,Klasszikus“ kereskedelemben
semmiképpen nem, de duplikaciéval igen. Ha a szoftver ara 200,- Sk (5,- EUR)
akkor legalabb 7.800 masolatot kellene értekesitened. Nem ezt kell tenned!

A szoftver magaban csak egy eszkoz, de errdl majd egy masik alkalommal. Igaz,
értékesiteni kell, de ,zart értékesitési csoportban“, ami annyit jelent, te valasztod meg
kivel dolgozol egyutt. Nem csak ,eladni“ kell a szoftvert, hanem meg kell tanitani a
vevdéddel — munkatarsaddal, hogyan értékesitse 6 is, hogyan valassza ki 6 is a
munkatarsait és hogyan épitse és duplazza igy meg sajat magat.

Ez nem
,halozatépitéses kereskedelem*!

A legtbébb ember azt gondolja (kilonésen a keresked6 szellemmel rendelkezd),
hogy ha eladja a szoftvert, ez azt is jelenti, hogy mar meg is duplazta magat.

1. abra-te és avevéd

El6szor volt egy kor, most mér van ketté. Ez nagyon logikusan
TE hangzik, de EZ NEM DUPLIKACIO! Mégpedig azért nem, mert még
nincs folytatds. Az egyik koérben ,TE" vagy, de még nincs neve a
masik kornek. Te mar tudod, mit kell tenni, de a ,vevéd“ még csak
vevé. O nem tud még eladni, nem hoz létre neked passziv
jovedelmet. Ugye eérthetd, hogy miért nem sikerilt még meg-
dupldznod magad? Ha valéban szeretnéd magad megduplazni,
akkor 6t is meg kell tanitanod mindenre, amit te tudsz.




2. 4bra—TE és a ,tanult vevé"

Most mar ugye van harom kor, kettdbben van neév is.
Ez jelzi azt, hogy TOMI-t megtanitottad, hogyan kell eladni
a szoftvert és értékesitett is egy masolatot. Nagyon j6, de
még mindig csak kettdben van név! Ez még mindig nem
megtanitod DUPLIKACIO! TOMI vevéje még nem tudja értékesiteni a
programot, nincs neve. Ez gond. Mit kell tenni ilyen
TOMI esetben? Meg kell tanitani TOMI-t, hogyan adja tovabb
tudasat. Tehat két képességet kell megtanitanod vele:
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1. Hogyan értékesitsen,
hogyan véalassza ki munkatarsait.
2. Hogyan tanitsa meg munkatéarsait értékesiteni.
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3. dbra — TE és a DUPLIKACIO

Most mar négy kor van. De nincs mindegyiknek

TE neve! Ez igy még sajnos mindig nem a DUPLIKACIO!
Mit kell még csinalni? Megvéalasztanod a munkatarsad,
megtanitod akinek nem ,csak" eladsz, hanem tanitani is tudod. Mit kell

vele megtanitani? Mindent, amit te is megtanulhatsz télem
— HOGYAN DUPLAZD MEG MAGAD! Ami abbol all,
hogy kivalasztod TOMI-t , megtanitod 6t is, hogyan
valasszon munkatarsat. Megtanitod TOMI-t arra s,
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hogyan tanitsa
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EVA hogyan tanitsa meg EVA-t munkatarsat  valasztani.
Megtanitod TOMI-t, hogyan tanitsa meg EVA-t, hogy
h°t9u>éjf Is aztan 6 is tovabb tanithassa a név nélkuli kor tulajdonosat.

Ahhoz hogy sikeresen megdupldzd magad: TOMI-ra és
EVA-ra is szilkkséged van. Nekik kell segitened! Az
embereknek nem halat kell adni, hanem meg kell 6ket
tanitani halat fogni. Ha ez sikertl, és ez a munka
lényege, egyrészt haldsak lesznek NEKED ezért, masrészt a szoftver segitségével
.passziv jovedelmed” lesz minden egyes sikeres duplikacibért.

Természetesen ez idébe és energiaba keriil. En is megvéalasztom, kivel
szeretnék egy(tt dolgozni. En mar dontdéttem, mérlegeltem a lehetéséget. Rad is
szamitok, segiteni szeretnék és tudok is segiteni neked. Nekem téged és az elsd
vevodet - TOMI-t kell ,megtanitanom* mindenre. Tehat mindenképpen segitek neked,
de neked is akarnod kell!
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Vedd a kezedben sajat sorsodat!
Mit vesztesz, ha nem sikerul?

Az els6 lépés megtétele mindig a legnehezebb. A tébbi mar jon magatol. Ez egy
egyedilallé masodallas, ahol
bevételed rendszeres munkaval csakis emelkedhet.

Egyedulallo fizetés-kiegészités, amely nagyon hamar, féallassa is valhat.
Tanulhatsz barmennyit, lehet tobb diplomad, akar két nyelvvizsgad, sosem fogod
elérni azt a fajta jovedelmet, amit itt kaphatsz!

Amivel mi foglalkozunk, nem hoz egyik honaprél a masikra 10-20 ezer Sk-t, folyamatos
munkaval viszont annak tobbszorosét. Elény, ha munka, vagy mas tevékenység mellett
végzed. Indulashoz nem kell vallalkozdi igazolvany és kulondsebb tékebefektetes!
Nem kell kdlcsont felvenned és attdl rettegned, hogy sosem tudod visszafizetni!
Szerintem nincs olyan, aki ne tervezett volna valamilyen vallalkozasfélét az életében.

De miért sikerul keveseknek és miért vannak sokan, akik elbuknak?



2x 2néhab! - lglasszikus kereskedelem
vagy ,Zart Ertékesitési Csoport"

A hagyomanyos vallalkozashoz 3 dolog kell:
PENZ — PENZ — PENZ!
Akinek nincs kezdétékéje, nem indulhat el a nagyok kdzott.

Vannak a nagy Franchise rendszerek, mint pld. A McDonald's. Biztosan
ismered! Megvan minden berendezésnek a pontos helye, megvan milyen legyen a
sultkrumpli, a hamburger (ami lehet hogy nem a legjobb, viszont egységes, egyforma az
egész vilagon). Az egységes masolhatésag miatt egészen fiatalok is képesek
mukodtetni, akikre egyébként az autddat se biznad ra.

llyen véllalkozast nem tud mindenki elinditani, mert a franchise jog, ami tdbb
millio Sk, (ez a regisztracios koltség!) nem all mindenkinek rendelkezésére, és nem
lehet minden utcaban Gzletet nyitni. Rendszeres koéltség még /az alapanyagokon tul/ a
Bérleti és Franchise dij, amit akkor is fizetni kell, ha egyetlen vendég sincs, ha
egyetlen kisadag silt krumpli se kelt el. Ezek a kéltségek is milliosak! Minden ismert
vallalkozas ilyen, vagy ehhez kisértetiesen hasonlo.

Tehét ha nincs pénzed, nincs kezdétékeéd, a 3 dolgot ami a vallalkozashoz kell,
helyettesiteni kell:

TUDAS - IDO — MUNKA!

Tulajdonképpen, ha van alldsod és munkahelyed, mar ezt alkalmazod. A
munkahely is egyfajta ,vallalkozas", ahol pénzt kereshetsz, de nem sajat magadnak.

Azért alkalmaznak, hogy a cégnek hasznot termelj, tehat a kifizetett
béred mindig alacsonyabb, mint az elvégzett munkad értéke!

A hagyomanyos kereskedelemben valahogy igy néz ki a koltség
€s nyereség szamitasa: 2 x 2 = 4! Ha sikeresen megduplaztad magad a
zart értékesitési csoportban, tehat megtanitottad mindenre TOMI-t, a
koltségeid nyereséget termelnek. Valahogy igy... ha valami mas
hagyoméanyos vallalkozasba forditanal ugyanennyi idét, energiat és
pénzt, ugyanaz lenne a helyzet. Ezzel még mindig nem kerestél
39.000,- EUR-t, de nagyon kozel vagy hozza! Ha TOMI mellett egy
masik embert is megtanitasz mindenre, sikeresen megduplazod magad
mégyegyszer, akkor a legjobb Uton haladsz. Tehat a duplikacio azt
jelenti, hany embernek tanitod meg azt, amit mar te is tudsz!
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TOMI mellett még biztosan jut elég idéd és energiad egy
«+1> masik munkatars keresésére e€s tanitasara is, legyen a neve
PETER. A koltséged igy a duplaja — kétszerannyi id6é és energia

2 3 — de ha Ugyes vagy és hasznalod a fejed, ez mind megoldhat6
x2 x3 egyszerre parhuzamosan. TOMI és PETER megismeri egymast,
4 9 tanulhatnak egyutt. Tapasztalatot is cserélhetnek és segithetik is
x2 x3 egymast a munkaban. igy a réaforditott id6 és energia sem
8 27 novekszik a duplgjara. Ha megtanitod éket arra, hogy hogyan
x2 x3 szervezzék meg és osszak be idejuket 6k is hasonldéan, a zart
16 81 ertékesitési csoportotok a sikeres megduplazédasok szerint

sokkal eredményesebb, mint a hagyoméanyos vallalkozas. A
&+65-> csoport igy méar 81 ,munkaképes” vallalkozébdl all. A kildémbség
65 a hagyoméanyos véllalkozasi formahoz képest.
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Ha megtanitottad TOMI-t és PETER-t, senki sem
akadalyoz abban, hogy tovabb folytasd a munkat. Ha csak
egy embert tanitasz meg ezek utan, és munkatarsaid is
hasonléan tesznek, a kulombség méar 240. Pedig mindenki
csak +2 embert vallalt. A zart értékesitési csoport
exponencialisan novekszik, minnél tébb a tanult”
munkatars, tobb a sikeres duplikacié. A valédi kulombség
csak annyi, hogy mindenki csak kettével tobb munkatarsat
tanitott meg. Ez mind viszont idébe telik! Nem sikeril egyik
naprél a masikra. Sok mulik azon, hogyan tanitasz,
megteszel-e minden téled telhetét a munkatarsaidért. Ha jo
példat mutatsz, 6k is kovetni fognak téged. Ha latjak a
sikereidet, add at nekik a tudast, hogy koévethessenek.

Tudod, nem halat kell adni, hanem horgaszni tanitani.
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> Figyeld meg a baloldali abrat! A legtébb ember
szamara felfoghat6, hogy mit jelent eggyel, kettdvel,
harommal tébb embert megtanitani. De nehezebben
tudjak elképzelni az alsé szamokat (16,81,256 és
625). Ha sikeresen valasztasz ki 5 munkatarsat,
megtanitod 6ket mindenre, hogy hogyan legyenek 6k
is sikeresek, igy mar 780 munkatarsad lesz. Ha
mindenkinek csak két, harom, négy vagy 6t baratja
van csak, akik KOMOLYAN akarnak vallalkozni,
képesek lesznek neked egy jovedelmezd vallalkozast
> biztositani. Ez az a modszer, amivel rengeteg pénzt
lehet keresni. A sok ember mindegyike egy keveset
ad hozza az egészhez. Miért fontos az ,,5“?
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Azt is kérdezheted, hogy miért nem lehet tobb?
Gondolod, hogy hatékonyan tudnél dolgozni egyszerre tdbb mint
5 emberrel? EZ KEPTELENSEG! Gondolj példaul a hadseregre,
rendérségre, tlizoltésagra, vagy akarmelyik vallalatra. A
legalsébb szinttél a legfelsébbig nincs olyan ember, akinek a
kozvetlen iranyitasa ala tobb mint 5-6 f6 tartozna. Ez tébb mint
200 éves tapasztalaton alapul, mashol sem gondoljak azt, hogy
barki tudna 5-6 fénél tbbbet iranyitani. Ha az 5 munkatarsadnak
mar nincs rad sziksége, elkezdenek o©6nalléan dolgozni,
elkezdhetsz egy Uj duplikaciét. A Iényeg a hatékonysag.

/»
N

130 —

X3S
650 >

780

Mit gondolsz, mennyi ideig tartana 130 méasolatot értékesiteni?
Mennyien értenék meg a zart értékesitési csoport mikodését? Hanyan
maradnanak az uzletben, hanyan szereznék vissza a befektetett pénziiket?
Azt tapasztalnad, hogy nagyon gyorsan elveszted 6ket. De ha mégis
sikeriilne, akkor 6k is 5 munkatarsat talalnanak. Ily médon a csoportban
780-an lesznek (Ismerésen hangzik?).

Mit gondolsz? Melyik valtozatot tudnad gyorsabban
csinalni? Ot komoly munkatars és megtanitani éket arra,
hogyan tanitsanak meg masokat, vagy...?

Ha nem tetszett az ajanlatom, ne dobd el! Mutasd meg barataidnak,
ismerdseidnek, hatha nekik nagyobb sziikségik van ra. Elére is kdszéném!

Ha megmutattad, biztosan kaptal véleményt is. Oszd meg velem barataid
vélyményét, ha kérdésik van, arra is szivesen véalaszolok.
Barati Gdvozlettel: #én!



